Ponizej zamieszczamy kwestionariusz zgtoszeniowy
(dostepny rowniez na stronie www.wiadomoscihandlowe.com.pl).
Zachecamy do jego wypetnienia i przestania na adres redakgji:
WIADOMOSCI HANDLOWE, ul. WALBRZYSKA 11 lok. 254; 02-739 WARSZAWA,
z dopiskiem ,,MARKET ROKU",

Market Roku
2012

Termin nadsytania zgtoszen uptywa 31 grudnia 2011 roku,
ale radzimy nie zwleka¢, bo pierwsze sklepy juz zgtosity swoje kandydatury.
Dotaczy¢ mozna réwniez fotografie i szersze opisy sklepow.

Nazwa i adres sklepu

Nazwa firmy |

Ulica |

Kod pocztowy, miejscowosc

Tel./fax |

e-mail |

Imie i nazwisko kierownika/wiasciciela

Kategorie

|:| 1. Maly i $redni sklep (powierzchnia sprzedazy do 200 mkw.)
|:| 2. Duzy sklep (powierzchnia sprzedazy 201-800 mkw.)

|:| 3. Supermarket (powierzchnia sprzedazy 801-2500 mkw.)
|:| 4. Hipermarket (powierzchnia sprzedazy powyzej 2500 mkw.)

UWAGA!

Sklep musi dziata¢ od minimum 12 miesiecy. Warunkiem uczestnictwa w konkursie

jest wypetnienie kwestionariusza w catosci. Dane finansowe w kwestionariuszu nalezy poda¢
w tysigcach ztotych, z doktadnosciq do jednego miejsca po przecinku.

Dane sklepu

Data otwarcia |

Kiedy rozbudowany/zmodernizowany |

Powierzchnia sprzedazy | | (mkw.)

Liczba zatrudnionych (w przeliczeniu na petne etaty) |

Lokalizacja

Dane ekonomiczne

Catkowity obrét za | pot. 2011 roku | |netto | | brutto

Catkowity obrét w 2010 roku | | netto | | brutto

Miesieczny obrét netto ($rednia za ostatnie 12 m-cy) | |
z 1 mkw. powierzchni sprzedazy

Udziaty w obrocie (w proc.)

Artykuty zywnosciowe | Artykuty niezywnosciowe |

Srednia liczba klientéw tygodniowo | |

Srednia wartos¢ koszyka zakupéw | |

Koszty najmu i uzytkowania lokalu (§wiadczenia) |
(w proc. catkowitego obrotu netto)

Koszty personalne (w proc. catkowitego obrotu netto) | |

Przecigtna marza netto | |

Liczba artykutéw | |

Nazwa programu komputerowego wspierajcego sprzedaz

Pozycjonowanie sklepu
(zasieg, profil i sita nabywcza klientéw, polityka cenowa itp.)

Szkolenia i system motywacji pracownika

Prosze wymienic powody, dla ktérych Wasz sklep
powinien zosta¢ Marketem Roku?

Obstuga klientow

Prosze wymieni¢ ponadstandardowe dziatania w tej dziedzinie

Aranzacja sklepu
Jakimi cechami/szczegétami aranzacji wewnetrznej wyréznia sie Wasz sklep?
(wysokos¢ regatdw, oswietlenie, ustawienie pojedynczych mebli, prowadzenie klienta itp.)

Wspotpraca z dystrybutorami

Ktore hurtownie C&C i serwisowe sg Waszym zdaniem najlepsze?

1) Cash & Carry | |

2) Serwisowe | |

Pieczatka sklepu i podpis



